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7 Tage schnellere Verkäufe
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Bearbeiten anfragenNur lesen

Unser Stock Report ist Ihr intelligentes Tool, das Preise 

optimiert, Margen maximiert und das 

Bestandsmanagement vereinfacht. Dank fortschrittlicher 

Datenanalyse und automatischer Empfehlungen, reagieren 

Sie so unmittelbar auf Marktveränderungen.

Mit minimalem Aufwand, ermöglicht der Stock Report aus dem Hause 

Dotzilla bis zu 10x mehr Rendite, eine Margensteigerung von 13 % und eine 

verkürzte Standzeit von bis zu 17 Tagen.

Maximieren Sie Ihren 
Gewinn durch den Verkauf 
von Gebrauchtwagen mit 
dem KI-gesteuerten Stock 
Report



Undynamische Preisneugestaltung 
verursacht stagnierende 
Verkaufszahlen

Wenn ein Fahrzeug zu lange zum gleichen Preis angeboten 

wird, verliert es schnell seine Wettbewerbsfähigkeit auf 

dem Markt. Höhere Finanzierungs- oder steigende 

Standkosten sind die Folge.

-880 €
+18,228 km

Preise unter Marktwert führen zu 
Margenverlust

Wenn man den anfänglichen Preis zu niedrig ansetzt, kann 

es dazu führen, dass ein Fahrzeug fast sofort verkauft wird 

– jedoch auf Kosten des Gewinns. Wenn Fahrzeuge 

regelmäßig unter ihrem realistischen Marktpreis gelistet 

werden, kann das Händler Tausende Euro Umsatz kosten.

Unvollständige Ausstattungslisten 
verhindern Anfragen

Auch bei einem marktgerechten Preis, können fehlende 

Ausstattungsmerkmale schnell die Auffindbarkeit eines 

Fahrzeugs im Internet verhindern. Fehlen beliebte 

Ausstattungsmerkmale wie  z.B. Apple CarPlay oder 

Keyless-go, kann das bereits in der Konsequenz die 

Nachfrage dämpfen. 

10%

Verpasste Gelegenheiten zur 
Preiserhöhung

Nur Daten zur Marktsituation eines Fahrzeugs in Echtzeit 

ermöglichen dynamisch, durch eine schnelle 

Preisanpassung, einen höheren Gewinn. Ein Fahrzeug kann 

für ein kurzes Zeitfenster einen höheren Preis erzielen, 

doch viele Händlern fehlen genaueste Daten, um schnell 

und effizient auf den Markt reagieren zu können.

Das Risiko schlechter optischer 
Darstellung

Fotos können ein Angebot und die Fahrzeugwahrnehmung 

entscheidend beeinflussen, insbesondere wenn sie 

unscharf, mit Werbebannern überladen sind oder wichtige 

Fahrzeugwinkel nicht zeigen. Ein Auto mit mangelhaften 

Bildern, sorgt für weniger optische Einzigartigkeit.

Tägliche Herausforderungen 

www.dotzilla.de

Wir sind für Sie da

https://www.dotzilla.de/


Überfällige Preisneugestaltung 
verursacht stagnierende 
Verkaufszahlen

Wenn ein Fahrzeug zu lange zum gleichen Preis 

angeboten wird, verliert es schnell seine 

Wettbewerbsfähigkeit auf dem Markt.


Ein Manko für die Nachfrage der potentiellen 

Interessenten, schwindende Gewinne und höhere 

Standkosten sind oft die Folge.

Überprüfung der Vollständigkeit 
der Ausstattung

Durch sein Modul zur Angebotsprüfung, hebt der Stock 

Report fehlende Ausstattungsdetails hervor, anhand von 

häufig nachgefragten Merkmalen  (z.B. „Keyless-go“, 

„Apple CarPlay“). Indem Sie sicherstellen, dass alle 

wichtigen Merkmale aufgeführt sind, bleiben Ihre 

Fahrzeuge in relevanten Suchanfragen sichtbar, was zu 

mehr Leads und schnelleren Abschlüssen führt.

KI-gestützte Fotoanalyse

Der Stock Report analysiert jedes Bild Ihrer Angebote 

hinsichtlich Klarheit, Komposition der Elemente und 

Vollständigkeit. Er kennzeichnet verschwommene Bilder, 

erfasst fehlende Winkel und leitet daraus 

Handlungsempfehlung für Sie ab. Durch die 

Verbesserung der visuellen Präsentation erhöhen Sie 

Klicks, Anfragen und Ihre Verkaufschancen.

Intelligente Preisempfehlungen

Mithilfe seines intelligenten Lernalgorithmus überprüft 

der Stock Report Ihr aktuelles Angebot und die 

Nachfrage, um den besten ursprünglichen oder 

aktualisierten Preis für jedes Fahrzeug zu ermitteln.


Er wiegt hierbei den kurzfristigen Verkauf und 

Umsatzinteressen ab, um Sie so vor vorschnellen 

Preiskalkulation, dennoch mit dem Risiko der 

Gewinnschmählerung behaftet, zu schützen

Chancenbenachrichtigungen für 
Preiserhöhungen

Wenn der Markt Ihnen eine Preisanpassung und dadurch 

Gewinnmaximierung ermöglicht, benachrichtigt Sie die 

Funktion „Chancenbenachrichtigungen“ des Stock 

Reports in Echtzeit. Dadurch können Sie Ihren 

Angebotspreis während kurzfristiger Angebotsengpässe 

der Konkurrenz erhöhen – und so diesen Auftrieb für 

Ihren Verkauf nutzen.

Die Fähigkeiten des Stock Reports

www.dotzilla.de
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https://www.dotzilla.de/


Die Verwendung in der Praxis

Fahrzeug mit unzureichend ausgefüllter 

Ausstattung

Situation

• Der Audi Q7 besitzt einen attraktiven Preis und eine 

qualitative Ausstattung, generiert jedoch keine Anfragen. 

Die Analyse zeigt, dass die Anzeige wichtige 

Ausstattungsmerkmale wie "Keyless-Go", "Apple CarPlay" 

und "Elektrische Heckklappe" nicht umfasst, gerade Kunden 

suchen häufig nach diesen Merkmalen.

Lösung

• Stock Report warnt Sie vor fehlenden Informationen und 

empfiehlt, diese Attribute zu ergänzen.

Ergebnis

•


•

Deutlicher Anstieg der Aufrufe und Anfragen (um 40%).


Schnellerer Fahrzeugverkauf aufgrund der besseren 

Attraktivität der Anzeige.

Möglichkeit, den Preis aufgrund der 

Konkurrenzsituation zu erhöhen

Situation

• Plötzlicher Wegfall von Angeboten anderer Händler in 

derselben Kategorie (z.B. SUV-Segment). Der Händler hat 

nun die ideale Gelegenheit, einen neuen Basispreis 

festzulegen.

Lösung

•




•

Stock Report identifiziert die Gelegenheit und empfiehlt, 

den Preis für ein bestimmtes Fahrzeug, zum Beispiel den 

Toyota RAV4, von 34.000 € auf 35.500 € zu erhöhen.


Das Tool warnt Sie, dass das Zeitfenster möglicherweise nur 

3-5 Tage ideal genutzt werden kann, bevor der Markt 

wieder mit Wettbewerbsangeboten bespielt wird.

Ergebnis

•



•

Margensteigerung um 1.500 €, ohne Ihre Marktposition zu 

verlieren.


Sie als Händler setzen einen neuen Marktstandard, der als 

Referenzpreis für zukünftige Wettbewerber dient

Fahrzeug zu lange in der Anzeige 

aufgrund fehlender Preisneugestaltung

Situation

• Der Škoda Octavia wurde zuletzt vor 46 Tagen neu 

bepreist. Der Markt hat sich seitdem verändert, der 

Fahrzeugpreis (22.500 €) liegt jetzt außerhalb des 

Marktbereichs, ein Risiko für Ihren Gewinn.

Lösung

• Stock Report warnt Sie vor und empfiehlt, den Preis auf 

21.900 EUR anzupassen, was dem aktuellen Marktwert 

entspricht.

Ergebnis

•


•


•

Deutlich höhere Verkaufschancen 


Reduzierung von Standkosten


Reduzierung des Risikos von Margenverlust

Anfangspreis zu niedrig

Situation

• Der BMW X5 wurde für 38.000 € gelistet, 5 Tage später war 

das Auto bereits verkauft  – zu schnell nach 

Marktstandards. Die Analyse zeigt, hier wäre ein höherer 

Preis mit höherem Gewinn möglich gewesen, ohne 

nachteilige Auswirkung auf die Attraktivität des Fahrzeugs.

Lösung

• Stock Report erkennt das Potential zur Preisoptimierung 

und empfiehlt eine Erhöhung auf 39.500 € vor dem 

Verkauf, um das volle Margenpotenzial auszuschöpfen.

Ergebnis

•



•

Eine höhere Marge auf das Fahrzeug um 1.500 €, ohne die 

Dynamik des Verkaufs zu verlangsamen.


Sie als Händler bleiben wettbewerbsfähig, dank präziser 

Marktpreisgestaltung.

Ausstattungswarnung — Kritisch

Preiswarnung Neuwagen — Schlecht Preis erhöhen

Differenz — 1.500 €

www.dotzilla.de
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Standard

Basisfunktionen für das 

Bestandsmanagement, 

Marktanalysen und 

Preisempfehlungen.

Premium

Zugang zu erweiterten Berichten, 

personalisierten Strategien und 

Marktüberwachung.

Individuelles Modell

Maßgeschneiderte Lösungen für 

Händler jeder Größe mit 

Anpassungen an spezifische 

Bedürfnisse.

Ihre Vorteile 

Gewinnmaximierung

Im Durchschnitt eine 

Margensteigerung von 473 € 

pro Fahrzeug dank 

Preisoptimierung und 

besseren Angeboten 

(basierend auf der Analyse 

von über 73.000 Fahrzeugen 

in 6 Monaten)

Schnellere Umschläge

Reduzierung der 

durchschnittlichen 

Verkaufszeit und Standtagen 

von Fahrzeugen dank 

präziser Empfehlungen und 

zeitgerechter 

Preisänderungen.

Zeitersparnis

Automatisierte Prozesse 

ersetzen die Notwendigkeit 

manueller Überprüfungen 

und sparen wertvolle 

Ressourcen 

Bestandskontrolle

Tägliche Analyse des 

Bestandsstatus und 

spezifische 

Verbesserungsvorschläge.

Drei verschiedene Pakete - Unzählige Möglichkeiten

Zahlen, Daten, 
Fakten
Lassen Sie sich von 30 Jahren Erfahrung und 

mehr als 11.000 zufriedenen Kunden 

überzeugen.

8
Verfügbar in acht 

verschiedenen 

Sprachen

99,9%
SLA-Verfügbarkeit, 

Zuverlässigkeit und Transparenz

70.000
einzelne Benutzer

65 Mio.
Vorgänge pro Tag

+1 Mio.
Autos in aktiver Betreung

100%
DSGVO-konform

Unser Kundenportfolio

Dotzilla

vertrieb@dotzilla.de

0208-6964020

www.dotzilla.de

Wir sind für Sie da
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